Rekordforsaljning i kvartalet och bra vinsttillvaxt

Omsaéttningen for fjarde kvartalet 2021 var 140 MSEK, vilket motsvarar en tillvaxt pd 51 procent mot samma period
foregaende ar. Det &r ocksd 9 MSEK battre an det tidigare rekordkvartalet Q3 2019. Trots att alla marknader
fortfarande paverkas av pandemin ser Boule en positiv utveckling av bade férsaljning och orderingang.
Forséljiningen av forbrukningsvaror 6kade med 47 procent mot foregdende ar, med 23 procent jamfort med Q3
2021 och ligger nu éver nivan innan pandemin. Aven nar det géller antalet levererade instrument och OEM-
forsaljningen var det ett rekordkvartal. Intakterna dkade med 45 procent respektive 110 procent mot samma period
foregaende ar. Tillvaxten beror pa en dterhamtning efter pandemin, en fortsatt tillvaxt av var OEM-affar samt att
vara marknadssatsningar i Mellandstern och Afrika borjar ge resultat.

Bristen pa elektronikkomponenter och andra insatsvaror fortsatte att skapa betydande utmaningar for var
produktion. Tack vare hart arbete har vi klarat leveranserna, men det har ocksd medfort 6kade kostnader vilket
paverkat bade bruttomarginalen och dvriga rorelsekostnader. Bruttomarginalen for kvartalet blev 41,2 procent,
ocksa paverkad av en produktmix med en stérre andel instrument till Indien samt 6kad OEM-forséljning.

Rérelseresultatet landade pa 13,8 MSEK, motsvarande en rérelsemarginal pa 9,9 procent. Resultatet belastas av
merkostnader for insatsvaror, overtid, omkonstruktioner och hogre transportkostnader motsvarande cirka 6 MSEK.

Kassaflodet fran den I6pande verksamheten var 12 MSEK. Under kvartalet har 15 MSEK investerats i Boules nya
produktplattform.

Fantastiskt resultat av hela organisationen och vara partners under 2021

Att vi levererar var historiskt basta kvartalsforséljning under en pagaende
pandemi ar mojligt tack vare ett hangivet arbete av alla mina kollegor och ett
gott samarbete med alla vara partners. Jag vill tacka samtliga for deras
fantastiska insatser under ett utmanande ar. Vi har sett en gradvis forbattring
varje kvartal under 2021. Det riktiga lyftet kom dock forst i fjarde kvartalet
dven om utmaningarna i forsérjningskedjan bestar. For helaret steg
omsattningen med 16% till 463 MSEK och rorelseresultatet blev 36 MSEK
motsvarande en marginal pa 7,8 procent. Jag ar valdigt stolt dver hur vi
hanterat alla utmaningar det senaste aret.

Mycket positiv utveckling av OEM-affaren

Boule ar en av fa tillverkare som utvecklar och tillverkar bade instrument, reagenser, blodkontroller och kalibratorer.
Det gor oss till en eftertraktad partner aven for andra tillverkare, en kompetens vi strategiskt jobbar med att
utveckla. OEM-affaren, dar vi saljer forbrukningsvaror till andra tillverkare, har vaxt med 43 procent for helaret
2021, mycket tack vare det kontrakt som slots under 2020. Vara OEM-kunder kommunicerar dkande
forsaljningsprognoser infor 2022.

En milstolpe fér var anpassning till det nya Europeiska regelverket, IVDR

Det nya regelverket i Europa, IVDR, infors i maj 2022. Inférandet av IVDR passerade en viktig milstolpe under
november da en andra och slutgiltig revision av Boules kvalitetssystem genomférdes utan anmarkningar. Det var
oerhort stimulerande att fa ett kvitto pa det arbete organisationen under lang tid lagt ner pa att anpassa
kvalitetssystemet.

Det foreslagna uppskjutandet med ett senarelagt och fasat inforande av IVDR for vissa riskklasser av produkter ar
nu beslutat av EU. Boule kommer att uppdatera produktdokumentationen for vissa produkter med en lagre
riskklassificering, s.k. sjalvcertifiering, under 2022. For aldre produkter med hogre riskklassificering ar slutdatum
for anpassning till VDR i maj 2027.

Bra framdrift med ny produktplattform och innovation

Var nya hematologiplattform ndrmar sig nu en slutlig design for det férsta instrumentet, ett avancerat 5-parts
system for den globala humanmarknaden. Aven har &r det en tuff utmaning med material- och



komponentférsorjning vilket paverkar byggnation av de instrument som kravs for klinisk validering. Tidslinjen for
start av klinisk validering av instrument och férbrukningsvaror har skjutits framat nagot och darmed aven
lanseringen till borjan av 2023.

Den nya plattformen innehaller ocksa en molnbaserad infrastruktur och tjanster baserat pa detta. Detta gar enligt
plan med planerad lansering i slutet av 2022, da vissa instrument i befintlig installerad bas kommer att kunna ta del
av det nya tjansteerbjudandet.

Portféljen kommer kontinuerligt uppgraderas baserat pa den nya plattformen med nya produkt- och
tjansteerbjudanden den kommande 2-5-arsperioden.

Annette Colin ny CFO

| april tar Annette Colin 6éver som ny CFO efter Christina Rubenhag som gar vidare och blir CFO pa Addlife. Jag vill
tacka Christina for ett mycket bra samarbete och for hennes bidrag till Boules utveckling och énskar henne all lycka
i framtiden. Samtidigt ar jag valdigt glad 6ver att valkomna Annette till Boule. Annette har en bred erfarenhet bade
av att leda finansorganisationer i globala foretag och av strategiskt forandringsarbete och blir en nyckelperson i
den fortsatta utvecklingen av Boule.

Vi inleder 2022 med en vilfylld orderbok

Marknadsutvecklingen for 2022 ar svarbeddmd. Det mesta talar dock for en fortsatt dterhamtning daven om
utmaningar med insatsvaror och logistik bestar. Boule har en stor installerad bas i utvecklingslander som har en
lag vaccinationsgrad. Pa lite langre sikt forvantar vi oss att testvolymerna dven i dessa lander atergar till mer
normala nivaer, vilket kommer bidra till en fortsatt 6kande forsaljning av forbrukningsvaror och forbattrad
[6nsamhet.

Som bolag fortsatter vi att anpassa oss till standigt nya forutsattningar. | bérjan av 2022 hojer vi vara priser
gentemot vara distributérer for att minska marginalpdverkan av prisékningarna pa material och merkostnader i
logistikkedjan.

Vi har under 2021 malmedvetet arbetat med att starka Boules marknadsnarvaro, hantera effekterna av pandemin
parallellt med vara strategiska utvecklingsprojekt. Vart kommersiella team och vara distributorer har lyckats val med
att skapa och sékra affarer under aret som gick och vasentligt 6kat orderingangen. En viss del av orderstocken fran
fjarde kvartalet tar vi med oss in i det nya aret som vi inleder med en orderbok som ar betydligt stérre an normalt. Vi
lamnar 2021 som ett starkare bolag och blickar framat mot ett 2022 som ser lovande ut.

NASTA ©


http://reports.boule.com/bokslutskommunike-q4-2021/perioden/utveckling-i-kvartalet/

