Stark forsaljningstillvaxt och forbattrat rorelseresultat

Boule inledde aret med stark forsaljningstillvaxt. Vi redovisade den hogsta omsattningen under ett forsta kvartal
strax under rekord-omsattningen i Q4 2021. OEM-affaren med forbrukningsvaror till andra tillverkare fortsatter att
utvecklas positivt och nadde en ny hogsta niva. Trots att vissa marknader, framférallt i Sydostasien, fortsatter att
vara paverkade av pandemin férdubblades omsattningen i Asien jamfért med féregaende ar.

Omsaéttningen 6kade med 32 procent jamfort med foregaende ar, till 133 MSEK. Forsaljningen av
forbrukningsvaror ckade med 29 procent och uppgick till 54 MSEK. Instrumentforsaljningen 6kade med 20 procent
och nadde 41 MSEK. OEM-affaren 6kade med 6 procent mot féregaende kvartal och néra fordubblades jamfort
med forsta kvartalet 2021.

Forsorjningen av elektronikkomponenter och andra insatsvaror ar fortsatt mycket besvarlig och stérningarna har
forvarrats mot slutet av kvartalet. Detta har begransat produktion och férsaljning. Bruttoresultatet for kvartalet
uppgick till 57 MSEK, motsvarande 43 procent bruttomarginal, 1,5 procentenhet lagre an féregaende ar. Kvartalet
belastades av fordyrade insatsvaror med cirka 5 MSEK, ojamn belaggning i produktionen och hogre
transportkostnader. Detta tyngde bruttomarginalen med cirka 5 procentenheter. Dessutom paverkades
bruttomarginalen av en ogynnsam produkt/regionmix med en storre andel instrument till framférallt Indien och en
okad andel OEM forsaljning. Prisjusteringar till kund kompenserade till viss del dessa effekter.

Rorelseresultatet uppgick till 10 MSEK, motsvarande en rérelsemarginal pa 7,8 procent, vilket ar 1,0 procentenhet
battre jamfort med foregdende ar.

Kassaflodet fran den [6pande verksamheten uppgick till -1,3 MSEK vilket ar vasentligt sémre an normalt. Det beror i
huvudsak pa lageruppbyggnad och 6kade kundfordringar. En stor del av leveranser och fakturering skedde i slutet
av kvartalet pa grund av produktionsstérningar.

Under kvartalet uppgick investeringarna i Boules nya produktplattform till 18 MSEK.

Lojala partners och slutanvandare samt en stark kommersiell organisation
levererar tillvaxt

Omvarldsfaktorer som omfattande globala stérningar i materialforsorjning-
och logistik, geopolitisk instabilitet samt en del aterkommande
pandemirestriktioner skapar motvind fér manga foretag. Aven vi och vara
partners har haft stora utmaningar med att halla en god serviceniva och klara
leveranser. Hela var organisation har i samarbete med vara distributérer gjort
ett fantastiskt jobb med att bemastra dessa utmaningar och leverera en
rekordhog omsattning for ett forsta kvartal.

Boule fortsatter vaxa tack vare var affdrsmodell med intdkter fran en stor

installerad bas, mycket gott samarbete med lojala distributorer och kunder
samt att vi har en proaktiv och dynamisk kommersiell organisation som alltid
ser mojligheter. Vi expanderar i Mellanostern och Afrika och har ett flertal nya distributorer i dessa regioner som
borjat marknadsfora vara produkter.

Antalet kundaktiviteter fortsatter 6ka for Boule Academy. Vi har borjat resa igen och var personal har haft mojlighet
att traffa distributorer och slutkunder igen efter pandemin. | januari deltog vi pa massan Medlab Middle-East i
Dubai. Vi har ocksa deltagit pa flera lokala kongresser och utstallningar. Det fysiska motet och utbytet av idéer som
sker vid dessa sammankomster skapar energi i hela organisationen.

Vi har tagit initiativ till nya prishdjningar och anpassar leveransvillkor for att minska var exponering mot de volatila
transportkostnaderna. Prisjusteringar for att kompensera okade kostnader for insatsvaror gors l6pande inom
ramen for de avtal vi har med vara distributorer.



Kriget i Ukraina

Vi ar alla chockade 6ver den ryska invasionen och utvecklingen i Ukraina. Vara tankar gar till alla som drabbats av
denna fruktansvarda tragedi. Vi foljer utvecklingen med beredskap att agera. Eftersom vara produkter anvands for
att hjalpa ldkare att stalla diagnoser omfattas de inte av sanktioner men indirekt kommer sanktionerna att paverka
var ryska verksamhet nar banksystem och transporter inte fungerar tillfredstallande. Med anledning av kriget ar
marknadsutsikterna for Ryssland och Ukraina mycket osakra.

Framtiden tar form

Vi ar i slutfasen av implementeringen for att uppfylla den forsta fasen av det nya regulatoriska regelverket i Europa,
IVDR, vilket infors 26 maj. Detta arbete medfor hogre kostnader under 2022.

Med Boules nya produktplattform pabdrjas en digital transformation for vara I6sningar. En viktig del av den nya
plattformen ar en molnbaserad infrastruktur och tjanster som bygger denna. Utvecklingen av molnbaserade
tjanster fortloper enligt plan och en forsta lansering med servicefunktionalitet planeras till slutet av 2022. For att
sakerstalla att kunna halla en hég investeringstakt i den nya produktplattformen tog vi i slutet av april upp ett 1an
pa 35 MSEK.

Det forsta instrumentet pa den nya hematologiplattformen ar ett avancerat 5-parts system fér den globala
humanmarknaden. Utvecklingen gar bra och vi &r snart redo for initiala kliniska tester. Aven for de mindre
prototypserier som byggs nu ar tillgangen av elektronikkomponenter begransad och ledtiderna ar mycket langa,
vilket tyvarr skjuter tidslinjerna framat. Vi raknar med att formell release kommer ske forsta halvaret 2023 och da
kan vi lamna in ansokan for regulatoriska godkdnnanden. Ledtider for att fa dessa godkdnnanden avgor nar vi kan
f& intakter fran nya produkter.

Vi har nu levererat tva rekordkvartal och orderboken ar fortsatt storre &n normalt. Kortsiktigt finns det utmaningar,
framforallt kopplat till den geopolitiska instabiliteten och effekterna som foljer av det. Utsikterna for 2022 ar
svarbedémda.

Boule har duktiga medarbetare och lojala distributorer och kunder som ar motiverade att fortsatta leverera
bloddiagnostik till alla, overallt i varlden. Det kanns tryggt i en omvarld som ar under snabb forandring.
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