VD har ordet

Fortsatta resultatforbattringar

Forsaljning och orderingdng 6kade under mars manad och vi levererar fortsatta resultatforbattringar. Jag ar
speciellt nojd med att bruttomarginalen for koncernen fortsatter forbattras och att de effektiviseringar som
initierades i borjan av aret resulterar i ett forbattrat bruttoresultat.

Vart utdkade samarbetsavtal med FujiFilm i Europa ar lovande och 6kar var potential inom veterindrsegmentet.
Under andra kvartalet kommer vi att lansera en ny veterinarprodukt.

Kvartalet i korthet

Omsaéttningen 6kade med 8,1 procent jamfort med foregaende ar och uppgick till 143 MSEK. Med oférandrade
valutakurser minskade omsattningen med 2,7 procent.

Vi levererade over 1 000 instrument vilket ar en 6kning med 31 procent jamfort med sista kvartalet i 2022.
Intakterna per instrument okar som ett resultat av prishojningar och gynnsamma valutaeffekter.

Forsaljning av forbrukningsvaror 6kade med 15 procent jamfort med motsvarande period foregaende ar och ar det
produktsegment som visar starkast tillvaxt.

Periodens kassaflode var negativt. Detta beror i forsta hand pa férandring av rorelsefordringar dar framfor allt
kunder i vissa lander har haft begransningar for betalningar i utlandsk valuta. Kassaflddet paverkas ocksa av att en
stor del av leveranserna och faktureringen skett i slutet av kvartalet vilket ar samma monster som tidigare ar.

De effektiviseringar i produktion som pagar har bérjat ge resultat. Bruttomarginalen forbattrades ytterligare och
uppagick till 46,2 procent, en forbattring med 1,5 procentenheter mot fjardekvartalet 2022 och med 3,3
procentenheter jamfért med motsvarande period foregaende ar. Férsorjningen av elektronikkomponenter och
andra insatsvaror har vasentligt forbattrats under kvartalet och de extrakostnader som uppstod under 2022 nar vi
fick forlita oss pa spotmarknaden har reducerats.

Rorelseresultatet uppgick till 12,1 MSEK och rérelsemarginalen till 8,5 procent. | resultatet ingar engangskostnader
pa 2 MSEK for personalreduceringar genomférda under januari.

Marknadslaget

Den underliggande efterfrdgan pa bloddiagnostik bestar. Det globala makroekonomiska ldgets svangningar och
osakerhet har paverkat affarerna. | vissa marknader dkar priset avsevart pa grund av lokala valutor vilket minskar
kundernas investeringsutrymme.

Forsaljningen av instrument i USA har haft en svag inledning men det har till stor del kompenserats av en 6kad
forsaljning av forbrukningsvaror till OEM-kunder. OEM-kunderna signalerar fortsatt tillvaxt de kommande aren.

Efterfrdgan pa 5-parts instrument fortsatter 6ka speciellt i mogna marknader, men aven i publika upphandlingari
Asien.

Den nya produktplattformen ar vart viktigaste tillvaxtomrade och dar prioriteras humanmarknaden. Det forsta
instrumentet kommer att bli ett avancerat 5-parts instrument. Under kvartalet har vi investerat 15 MSEK i
utveckling. Var malsattning ar fortsatt att paborja forsaljning under slutet av 2024 och att den regulatoriska
ansokningsprocessen till FDA och IVDR ar pabérjad i slutet av 2023.

Ny veterinarprodukt

Aven inom veterinarmedicin finns en ékande efterfrdgan pa 5-parts diagnostik. Under kvartal tva kommer vi darfor
att lansera ett nytt 5-parts veterinarinstrument pa den europeiska marknaden. Eftersom ett av vara viktigaste
beslutskriterier var time-to-market valde vi att jobba med en extern partner for att ta fram den nya produkten. Med



denna l6sning far vi ett utmarkt komplement till vart existerande erbjudande pa veterinarmarknaden.



Utokat partnerskap

FujiFilm borjade salja Boules veterinarprodukter i tre europeiska lander i mitten av 2022. De forsta installationerna
har gett oss mycket positiv feedback och FujiFilm har under kvartalet valt att utoka samarbetet och salja Boules
veterinarlésningar i ytterligare fem lander i Europa. FujiFilm har en omfattande och unikt bred portfélj med bade
IVD-produkter och bildutrustning for veterinarkliniker. Med Boules hematologiprodukter far FujiFilm ett
heltackande konkurrenskraftigt erbjudande till veterinarlaboratorier.

En utokad veterinarportfolj och med en ny stark internationell distributor i Europa forvantar vi oss okad forsaljning

i veterindrsegmentet redan i ar.
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