Rekordomsattning trots produktionsstorningar

Vi levererade var hogsta omsattning for ett kvartal hittills, trots stérningar i produktion. Detta tack vare ett
fantastiskt samarbete med distributorer globalt och valutamedvind. Omsattningen ckade med hela 27 procent och
uppgick till 141 MSEK. Organiskt, rensat for valutaférandringar, blev tillvaxten 14 procent mot foregaende ar.
Tillvaxten drevs framst av efterfragan pa forbrukningsvaror och instrument som bada 6kade med 29 procent.

Bruttomarginalen paverkades negativt av region- och produktmix dar framférallt instrument drabbades av 6kade
kostnader. Inkop av elektronikkomponenter pa spotmarknaden, motsvarade drygt 8 MSEK i 6kad kostnad. Vi har
haft covid-relaterade leveransforseningar fran Shanghai samt tillfalliga storningar i produktionen av
forbrukningsvaror i Sverige vid inférandet av det nya europeiska regelverket, IVDR. Upprepade produktionstopp
skapade 6kade kostnader for produktion och forsenade kundleveranser mot slutet av kvartalet. Bruttomarginalen
sjonk till 38 procent.

Rorelseresultatet uppgick till 5 MSEK, motsvarande en rérelsemarginal pa 4 procent. Férutom den lagre
bruttomarginalen har vi haft hogre omkostnader for omkonstruktioner av elektronik och uppdatering av
produktdokumentation for IVDR. Prishéjningar i kvartalet kommer att fa genomslag senare i ar och vi réknar med
att bruttomarginalen dterhamtar sig i takt med att forsérjningskedjan stabiliseras, dven om vi inte réknar med att
det sker fullt ut under detta aret.

Kassaflodet fran den I6pande verksamheten uppgick till -8,7 MSEK. Okningen av rorelsekapitalet forklaras av dkade
kundfordringar pa grund av hog forsaljning sent i kvartalet som foljd av leveransproblematik, samt minskade
leverantorsskulder. Lagret minskade under kvartalet.

Under kvartalet uppgick investeringarna i Boules nya produktplattform till 20 MSEK.

Viktiga milstolpar i kvartalet

Det nya regulatoriska regelverket i Europa, IVDR, infordes i maj. Boule ar nu
redo att efterleva de nya mer kravande reglerna for leverantorer, som vill salja
pa den europeiska marknaden. Vi har noterat att CE-markning enligt IVDR
kommer att efterfragas i framtida upphandlingar dven i andra delar av
varlden.

Utveckling av den nya instrumentplattformen har gatt framat trots att
aterkommande utmaningar i I6pande produktion kravt omprioriteringar. En
milstolpe ar att vi paborjat insamling av extern klinisk data for att kunna
optimera de algoritmer som klassificerar blodceller, vilket ar ett viktigt steg

innan de kliniska studier som kommer anvandas for regulatoriska
ansokningar kan paborjas.

Boule har utsett David Metrena till ny forsaljningschef i USA efter Bob Ariano, som gar i pension. David, med lang
erfarenhet inom diagnostikbranschen, kommer fortsatta utveckla verksamheten samt forbereda organisation och
den amerikanska marknaden infor framtida produktlanseringar.

Vi har slutit ett distributorsavtal med Fujifilm Europe, som ar en ledande leverantor av medicinteknik till
veterinarmarknaden. De ska initialt salja vart veterinarinstrument Exigo H400, ett 4-parts instrument, till kunder i
tre europeiska lander och vi for redan en dialog om att utoka distribution till att omfatta fler lander i Europa. Detta
avtal visar pa styrkan i Boules erbjudande. Att attrahera marknadsledande distributérer, som Fujifilm, reflekterar
Boules hoga produktkvalitet, engagerade medarbetare och en dndamalsenlig produktportfol;.

Motvind i omvérlden

| Osteuropa minskade omséattningen med 5 procent. Det fruktansvarda kriget i Ukraina ar nu inne pa sin femte
manad och vi ser ingen utveckling mot fred. Aven om vi forsoker fortsatta driva verksamheten i hela regionen inom
de ramar som sanktionerna definierar forvantas ytterligare minskad omsattning. Vi har betydande belopp i vart
ryska bolag som vi inte kan fa utbetalt till Sverige.



Trots att pandemin klingat av befaras vantetider och behandling av regulatoriska ansokningar for nya produkter
hos bade FDA och anmalda organ i Europa ha okat till 6-14 manader. Detta sammantaget kommer skjuta
marknadsintroduktioner framat. Vi kommer darfor inte att kunna rakna med betydande intdkter fran den nya
plattformen forran mot slutet av 2024 i vissa geografier och fullt ut 2025.

Trots stark tillvaxt har flera omvarldsfaktorer negativt paverkat bade l6nsamhet och tillvaxt. Vi befarar att aven
andra halvaret kommer att innebéra brist pa insatsvaror och héga inképspriser, vilket riskerar fortsatta pressa
[dnsamhet och tillvaxt.

Framatblickande

Vi har nu omsattningsmassigt levererat tre starka kvartal i rad trots en mycket utmanande marknad och
problematisk varuforsorjning, dar Boules fantastiska medarbetare och samarbetspartners gjort sitt yttersta for att
stalla om och anpassa verksamheten efter nya forutsattningar.

Den nya produktplattformen och takten med vilket den utvecklas ar en viktig hornsten for Boules framtida affarer.
Givet forandrade och vasentligt mer volatila marknadsforutsattningar ser vi nu over affarsplaner och finansiering av
nya produkter.

Det har varit provande tider och vi ar inte alls néjda med bruttomarginal och resultat i detta kvartal. Vi har dock
under de senaste kvartalen starkt var marknadsposition pa manga marknader, etablerat nya och fordjupade
distributorssamarbeten samt passerat milstolpar i produktutvecklingen. Darigenom har vi lagt grunden for att
tillgodose behov av patientnara sjukvard och leverera pa var ambition om att erbjuda hogkvalitativ bloddiagnostik
till alla, overallt i varlden.

Trevlig sommar!

Jesper Sodergvist
VD och Koncernchef
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